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HP, nueva arquitectura
para redes flexibles

Luego de la integracién de las soluciones
de redes de 3Com, HP busca posicionarse
como el principal proveedor de “soluciones
integrales” para centros de datos corporati-
vos. Para ello, la compania promueve Flex-
Network Architecture, una nueva arquitectura
que unifica los silos de la red, al garantizar
protocolos que se implementan de mane-
ra consistente en todos los dispositivos en
red de una empresa. Senala Jorge Ridiero,
director comercial de Servers, Storage &
Networking de HP: ‘Ya no queremos vender
routers y switches como productos aislados;
nuestro foco hoy estd puesto en vender la
plataforma completa de Infraestructura
Convergente para el centro de datos, con
servicios asociados.

Maria Penas-Zamora, Channel Sales Di-
rector de HP Networking para Latinoamérica
y Caribe, explica: ‘Nuestros clientes nos dicen
que sienten la necesidad urgente de flexibili-

zar sus redes para que sean mas
faciles de utilizar y para adoptar

mas rapido el modelo de nube. [ Daniel Savastano, ESSN Distribution Manager para Argentina, Paraguay y
Somos los tnicos que enten- [ Uruguay; Amughan Ahmad, director mundial de Ganales; Maria Penas-Zamora,

demos que la nube no es s6lo

Channel Sales Director para Latinoamérica y Caribe; Jorge Ridiero, director
comercial de Servers, Storage & Networking; Maria Florencia Sanchez, ESSN

networking, sino que también Channel Marketing para Argentina, Paraguay y Uruguay; Javier Dominguez,
incluye servidores, soluciones [J Sales Operation Manager para las Américas; Nicolés Pardo Turriago, gerente

de Canales para MCA

de almacenamiento y equipos
de power & cooling, por ejemplo.
Agrega Armughan Ahmad, director
mundial de Canales de HP Networking:
‘Veniamos invirtiendo en networking desde
hace 30 afios, pero la adquisicién de 3Com
nos permitio llegar al core de la red, al da-
tacenter, que es el corazon de las empresas.
Segtin un informe publicado recientemente
por la consultora Dell’Oro Group, el vendor
se mantiene segundo en el mercado de net-
working: en el segmento de switches, cuenta
con el 12% de market share por ingresos y
el 20,2% de participacién por unidad; en

routers, tiene el 5,5% de participacion por
ingresos y el 10,3% por unidad.

Durante el primer trimestre de 2011, HP
gan6 méds de 2 puntos porcentuales de partici-
pacion en el sub-segmento de switches Ether-
net de capas 2 y 3. HP también gan6 2,5 pun-
tos porcentuales en ingresos por participacion
de mercado en routers y 2,2 puntos en redes
de drealocal inalimbrica (WLAN) durante el
mismo periodo. Particularmente en América
Latina, la compania creci6 casi 4 puntos, del
12,6% a un 16,1%, superando el promedio de
crecimiento del mercado mundial.
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semestre en la regién. Ana Lee, gerente de Echiburu, CEO de Njoytech(centro), Ana Lee también Fibra troncal conegron wecanico |

de AirLive en Chile B Fibra drop

Ventas de AirLive para América Latina, co-

Ana Lee y Adrian Bongioanni (centro) junto al staff
de Njoytech y Bip Computers, sus dos principales
socios de negocios en el mercado chileno

Activo presente ostenta AirLive en la re-
gién. La compaiiia se encuentra realizando su
Gira Latinoamericana 2011, que abarca Peru,
Chile, Argentina y Brasil. La misma comenzé
con un entrenamiento técnico con demos-
traciones en vivo en Ciardi Hnos., mayorista
argentino especializado en infraestructura
fisica, y concluye en Distree 2011, evento foca-
lizado en canales de distribucién y socios de
negocios, que se realiza en San Pablo, Brasil,
entre el 13 y el 15 de septiembre.

La gira apunta a promover las nuevas
soluciones del fabricante, como los routers
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menta: ‘Hoy necesitamos estar preparados a
nivel profesional con un adecuado conoci-
miento de los nuevos productos disponibles
para cada proyecto. Los asistentes demostra-
ron un gran interés por nuestras soluciones.
A lo largo de 2011, seguiremos realizando
entrenamientos gratuitos para el canal’.

En materia de producto, el vendor esta
promoviendo los equipos GW-300R, nuevo
router green wireless de alto rendimiento;

Ann Lee presenta los nuevos equipos de redes

N.Mini, el AP mds pequefio del mundo; el
router WN-220R Plug & Play que permite
conectar cuatro cimaras IP; y las nuevas cé-
maras de 2 megapixeles. Durante el primer
semestre del afio, AirLive participé de ISC
Brasil, SeguriExpo Buenos Aires y realizé un
importante evento en Argentina con Grupo
Ntcleo en el marco de la visita a la regién de
Albert Yeh, vicepresidente de AirLive.

La gira apunta a promover las nuevas soluciones
del fabricante, como los routers de alta potencia
y plug & pla
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Allied Telesis, con Dacas
e ISParg en la Copa América 2011

Allied Telesis, proveedor de solucio-
nes de infraestructura, conjuntamente a sus
partners Dacas S.A. e ISParg S.A., fueron
seleccionados para brindar las soluciones
de acceso a Internet Banda Ancha de alta
calidad, disponibilidad y velocidad, tanto
de forma cableada como inaldmbrica, de
las sedes y estadio del Club Atlético Col6n
de Santa Fe, para la cobertura de prensa
nacional e internacional en tiempo real
durante el evento Copa América 2011.

Ricardo Rossi, gerente de Allied Te-
lesis para Cono Sur, comenta: ‘Nuestra
primera preocupacion era que el equipo
de ISParg queria utilizar productos estdn-
dar, normalmente utilizados como equi-

D-Link: nuevos switches xStack
D-Link presenta DGS-3120,

pos de borde, con una exigencia mediana
o baja. Ahora ibamos a utilizarlos para
una aplicacién de misidn critica, ya que
no solamente estd la urgencia de las trans-
ferencias, sino que no hay posibilidad a
fallas durante la transmisién del partido,
entonces hay un doble mérito, del staff y
de los equipos’.

Telecom Argentina, partner Gold del
evento, habia pactado entregar 200Mb de
ancho de banda en el estadio y lo hizo
con 4 fibras de 50Mb cada una. El equi-
po de ISParg se ocup6 de administrar y
gestionar dichas conexiones y el ancho
de banda de toda la red mediante dos
equipos Mikrotik RB1100. Para realizar

Mariano Preizler; Sales Support Engineer de Allied
Telesis para el Cono Sur; Sergio Palencia, Product
Manager de Allied Telesis en Dacas; Alessio Gara-
vano; y Ricardo Rossi

la distribucién cableada a los 764 puestos
de prensa en todo el predio, subdividien-
do toda la gran red en varias subredes
virtuales o VLANS, se utilizaron switches
apilables (stackables) Allied Telesis, pun-
tualmente de la serie AT-8000S de 24 y
48 bocas y algunos AT-FS750/24, y por
ultimo, para la red inaldmbrica se utilizé
la mds avanzada e inteligente tecnologia
Mesh de Ruckus Wireless, recientemente
ingresada a la Argentina.

mayor funcionalidad, junto con elevados niveles de seguridad y

disponibilidad. Sus capacidades de apilamiento fisico ofrecen

ZyXEL, mas conectividad
al segmento SMB

ZyXEL acaba de firmar un acuerdo con
Grupo Nucleo, mayorista especializado en
Networking con creciente presencia en el
Interior de Argentina, para la distribucién
de switches, routers, gateways y soluciones
de VoIP. Comenta Martin Moretén, Bu-
siness Development Manager de ZyXEL:
‘Elegimos apuntar a la gama SMB, para
lo que realizamos capacitaciones técnicas
internas en el drea de desarrollo asegurdn-
donos, de esta manera, una respuesta efec-

tiva a la hora de asesorar al canal. Como
complemento, el responsable de esta drea
en Grupo Nucleo, tuvo oportunidad de vi-
sitar nuestra planta en Taiwan para conocer
nuestros procesos productivos y familiari-
zarse con las lineas de productos’
Maximiliano Gonzalez Kunz, CEO
de Grupo Nucleo, agrega: ‘ZyXEL es uno
de los principales proveedores mundia-
les de soluciones de Internet, conectando
mas de 400 mil PyMEs de toda Europa

Westcon Group distribuye solucio-

El nuevo USG 2000

y mds de 70 millones de usuarios finales
en todo el mundo; tiene un trayectoria
impecable alo largo de los anos, un futuro
enorme, y decidimos incorporarla como
marca exclusiva en este segmento, ya que
ambas companias coincidimos en gene-
rar un vinculo a largo plazo, atendiendo
la necesidades de nuestros clientes, a los
cuales fidelizamos’.

Westcon Group, valor en redes convergentes ‘ @ c e e
©

nes lideres de redes, comunicacién unifica-
da, infraestructura, seguridad, movilidad y
convergencia en todo el mundo, a través de
su red de revendedores especializados. El

entral y América del Sur, comenta: ‘En Latinoamérica,
venimos creciendo mds de lo planificado, afio a afio y trimestre a
trimestre. Para soportar este crecimiento, acabamos de inaugurar
nuevas oficinas en Fort Lauderdale (USA), que sirven como base

para nuestras operaciones en el Caribe, América Central y Améri-
ca del Sur. Segtn los paises, trabajamos con soluciones de Aruba
Networks, Avaya, Blue Coat, Cisco, Check Point, F5, Fortinet, Ju-

mayorista apunta a reforzar su presencia
en América Latina; actualmente cuenta

su nueva familia de switches que una solucién integral de acceso Gigabit. Ademads, no sélo pro-

se incorporan al portfolio de productos

Hélio Guimaraes, director general
para el Caribe, América Central y
América del Sur

porcionan alta confiabilidad, rendimiento y seguridad, sino que estan

La nueva familia de Switches
DGS-3120

Convertech, especialista en FTTX

Convertech es un especialista en solucio-
nes de FT'TX, es decir fibra a lo que sea: buil-
ding, office, desk, etc. Afincado en el mercado
de CATV y telecomunicaciones (telcos y planta
externa) busca crecer en los segmentos de net-
working e IT tradicional, aportando su expertise
en redes convergentes de voz, video y datos.

Sefiala Jorge Waiss, director: ‘Ofrecemos
activos y pasivos de red para FT'TX, una solu-
ci6n de punta a punta que incluye ultima mi-
1la, algo que pocos ofrecen y es clave para que
los proyectos lleguen seguro a buen término.
Tenemos 27 afios de trayectoria en TV paga
y planta externa, en networking llevamos ya
cinco afios logrando muy buenos negocios
y clientes, pero ahora buscamos tener una
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X-Stack, ampliando y potenciando su
oferta de soluciones. La misma opera
sobre el estindar Gigabit Ethernet y pro-
vee entre otros; soporte PoE, Stack Fisico
(40G), rendimiento superior y amplias
facilidades de seguridad y gestion. Los switches DGS-3120 estan orien-
tados a las pequenas y medianas empresas, cuyas redes requieren la

llegada mas sistematica. Por eso nos interesa
generar partnerships con distribuidores e in-
tegradores que quieran crecer en el segmento:
redes de voz, video y datos por fibra.
‘Ofrecemos no sélo producto sino
también servicio 7 x 24. Los productos que
brindamos son de origen americano, euro-
peo y asidtico, podemos generar desde so-
luciones totales con provision, disefio, gran
foco en ingenieria, logistica, financiacion,
etc.,a soluciones parciales segtin lo dispon-
ga el cliente, todo plug & play. En partners,
podemos trabajar con integradores que se
encargan del proyecto o generadores de
leads donde ellos venden y nosotros nos
encargamos que la solucién funcione’.
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adheridos a las normativas medio ambientales y de presupuesto.

La serie DGS-3120 es totalmente compatible con las futuras
redes IPv6, ya que ha sido certificada con el logo IPv6 ReadyPhase 2,
que garantiza la conformidad e interoperabilidad de los productos
con el estdndar IPv6. De esta manera, las empresas pueden disfrutar
de la tranquilidad de saber que, en un futuro, no tendran que hacer
frente a sustituciones para la migracién de IPv4 a IPv6.

Adrian D'Aloisio, de CTO, Leonardo Scansani, coor-
dinador de negocios, juntoa Jorge Waiss, gerente
de estrategia de negocios

‘Entre los productos, se destacan por
ejemplo los switchers inteligentes Nimbra,
que puede transmitir a través de redes distin-
tas en forma simultdnea, logrando maxima
productividad. También, fusionadoras de
fibra Fitel/Furukawa, enclosers que compa-
tibilizan la conectividad externa con interna,
e instrumentos de medicién como Metronet
de Trilithic, LBT-1 de Fitel y OTDRs y Power
Meters de TRC, de gran relacién precio/pres-
tacion. Se cubre desde el headend de un ISP
abarrios privados, etc. Brindamos una solu-
ci6én punta a punta en FTTX.
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con presencia directa en México y Brasil,
y recursos dedicados en Colombia, Perti y Costa Rica.
Hélio Guimaraes, director general para el Caribe, América
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niper Networks y Polycom. Recientemente, lanzamos las alianzas
regionales con Brocade e Imperva’.
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